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Załącznik Nr 2 do wniosku 
o przyznanie jednorazowo środków 

na podjęcie działalności gospodarczej 
 

BIZNES-PLAN 
 
DANE OSOBOWE WNIOSKODAWCY 
 
Imię i nazwisko: 
………………………………………………………………………………………………… 
Adres zamieszkania: 
…………………………………………………………………………………………………..
………………………………………………………………………………………………….. 
 
STRESZCZENIE PROJEKTU PRZEDSIĘWZIĘCIA  
  
1. Opis planowanej działalności  
 

− charakterystyka i przedmiot planowanej działalności: 
 

…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 

−  rodzaj działalności zgodny z PKD: 
 

…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 

− niezbędne maszyny i urządzenia:  
 

……………………………………………………………………………………………........ 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 
2. Najważniejsze dane: nazwa i adres firmy, lokalizacja działalności, miejsce 
faktycznego wykonywania działalności gospodarczej. 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………........ 
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ANALIZA OTOCZENIA W JAKIM FIRMA BĘDZIE DZIAŁAĆ 
  
1. Proszę opisać do kogo kierowana jest usługa/produkt, działania podjęte na 
rzecz zamierzonej działalności – zawarte przedwstępne umowy, deklaracje o 
współpracy, opis konkurencji i sposoby rywalizacji. 
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
……………………………………………………………………………………………......... 
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
…………………………………………………………………………………………………..
........................................................................................................................................
........................................................................................................................................ 
 
ANALIZA SWOT   
 

− MOCNE STRONY (czynniki wewnętrzne pozytywne) - atuty to walory 
organizacji, które w sposób pozytywny wyróżniają ją w otoczeniu i spośród 
konkurencji. 
 

− SŁABE STRONY (czynniki wewnętrzne negatywne) – są słabością organizacji                         
i barierą w jej rozwoju, nie wyeliminowanie bądź nie zniwelowanie siły ich 
oddziaływania będzie hamować rozwój firmy; mogą nimi być: brak 
wystarczających kwalifikacji, zła organizacja pracy lub brak innych zasobów 
wiedzy. 
 

− SZANSE (zewnętrzne pozytywne) - to zjawiska i tendencje w otoczeniu, które 
odpowiednio wykorzystane staną się impulsem do rozwoju oraz osłabią 
zagrożenia, działania zaradcze niwelujące ryzyko. 

 
− ZAGROŻENIA (zewnętrzne negatywne) - to wszystkie czynniki zewnętrzne, 

które postrzegamy jako bariery dla rozwoju firmy, utrudnienia, dodatkowe 
koszty działania, potencjalne ryzyka, które mogą przyczynić się do upadku 
planowanej działalności. 
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Wpływ analizy SWOT na rozwój firmy: 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
ANALIZA FINANSOWA PRZEDSIĘWZIĘCIA 
 
1. PRZEWIDYWANY MIESIĘCZNY PRZYCHÓD 
 

Lp. Nazwa towaru/ usługi Cena 
jednostkowa 

Przewidywana 
miesięczna 
sprzedaż /w 
szt./ 

Razem 
/iloczyn kol. 3 i 4/ 

1.  3. 4. 5. 
     

   Razem:  
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2. Przewidywane efekty ekonomiczne przedsięwzięcia 
Planowana kalkulacja kosztów i przychodów z podejmowanej działalności: 

I.  w okresie 
miesiąca 

w okresie              
12 miesięcy 

 PRZYCHODY:   
1 Ze sprzedaży towarów   
2 Ze sprzedaży usług   
3 Ze sprzedaży produktów   
  

RAZEM PRZYCHODY: 
  

II. KOSZTY:   
1 zakup towarów handlowych   
2 zakup materiałów i surowców   
3 koszt usług zleconych   
4 wynagrodzenia i koszty pochodne   
5 materiały nieprodukcyjne   
6 amortyzacja   
7 czynsz i dzierżawa opłaty za lokal    
8 energia elektryczna   

9 paliwo (lub koszty dojazdów środkami komunikacji 
publicznej) 

  

10 reklama   
11 koszty administracyjne   
12 koszty telekomunikacyjne   
13 koszty remontów   
14 koszty bankowe w tym:   
 - prowizje   
 - odsetki od kredytów   
15 ubezpieczenia w tym:   
 - osobowe   
 - majątkowe   

16 usługi obce – podać jakie (np. usługi księgowe, 
transportowe itp.) 

  

17 inne – podać rodzaj kosztów   
    
  

RAZEM KOSZTY: 
  

III. DOCHÓD BRUTTO (PRZYCHODY – KOSZTY)   

IV. ZUS    
V. podatek dochodowy   
VI dochód netto   
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OPIS PLANOWANYCH ZAKUPÓW W RAMACH WNIOSKOWANYCH ŚRODKÓW 
 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………........ 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………....... 
 
 
POTENCJALNE RYZYKA, KTÓRE MOGĄ PRZYCZYNIĆ SIĘ DO UPADKU 
PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI WRAZ Z PROPOZYCJĄ DZIAŁAŃ 
ZARADCZYCH  
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………........ 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 
REKLAMA I PROMOCJA 
 
Proszę opisać proponowane sposoby wyjścia na rynek, formę reklamy i promocji. 
 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………........ 
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 
 
 

............................................................. 
(data i podpis bezrobotnego) 


